
                                                                                                                                                                                                                                             
 

Online Training: สู่ความสําเร็จในการขายสินค้าอุตสาหกรรม 

(Success in Sales for Industrial Products) 

ในวนัที่ 25 กนัยายน 2568 

 เวลาสมัมนา 09:00-16:00 น.  

 

วตัถุประสงค์ของการจัดสัมมนา 

จากสภาวะการขายสินคา้อุตสาหกรรมในปัจจุบนัท่ีมีการแข่งขนักนัเขม้ขน้มากข้ึน ประกอบกบัการเปล่ียนแปลง

ของคนอนัเน่ืองมาจากการเปล่ียนแปลงของเทคโนโลยแีละการส่ือสารท่ีรวดเร็ว เป็นการเพ่ิมแรงกดดนัใหก้บัคนทาํงาน

ดา้นการขายสินคา้อุตสาหกรรมเป็นอยา่งมาก  การทาํใหท้ราบถึงความตอ้งการ  คุณค่าและความคุม้ค่าของสินคา้และ

บริการจึงเป็นเร่ืองท่ียากลาํบากมากยิง่ข้ึน 

 



                                                                                                                                                                                                                                             
 

หลกัสูตรน้ีจดัทาํข้ึนเพ่ือเสริมสร้างทีมงานหรือนกัขายสินคา้อุตสาหกรรมมุ่งมัน่สู่ระดบัมืออาชีพและก่อใหเ้กิด

ประสิทธิผล เรียนรู้กลยทุธ์ เทคนิคต่างๆจากผูท่ี้ประสบความสาํเร็จ และมีประสบการณ์สะสมมาเป็นเวลามากกวา่ 20 ปีทั้ง

ยงัสามารถเห็นมุมมองในแนวเชิงกวา้งและเชิงลึกของหลกัการขายท่ีเนน้รูปแบบท่ีสร้างความสาํเร็จจากความประทบัใจ

และพึงพอใจสูงจากลูกคา้ จึงเหมาะสมเป็นอยา่งยิง่กบัผูท่ี้ทาํงานดา้นการขายและผูท่ี้ทาํงานเก่ียวขอ้งกบัการขายสินคา้

อุตสาหกรรม ในการเพ่ิมยอกขาย ขยายฐานลูกคา้และเพ่ิมส่วนแบ่งทางตลาดใหสู้งข้ึน  

 

หัวข้อการสัมมนา 

• กลยทุธ์และแนวคิดในการเพ่ิมยอดขาย 

• 4 ขั้นตอนสู่ความสาํเร็จภาคภูมิใจของเรา 

• ความสาํเร็จของการส่ือสารกบัลูกคา้อยา่งมืออาชีพ(Professional Communication) 

• เขา้ใจและรับรู้ไดถึ้งความตอ้งการท่ีแทจ้ริงของลูกคา้แต่ละรายเป็นอยา่งดี (Understanding customer Needs) 

• เทคนิคท่ีสาํคญัในการขายในแต่ละขั้นตอน 

• พลงัอาํนาจท่ีสาํคญัในการขาย 

วทิยากร : อาจารยป์ระสานศกัด์ิ สุวรรณโพธิพระ 



                                                                                                                                                                                                                                             
 

ประสบการณ์ :  อดีตผูจ้ดัการฝ่ายขายและการตลาดสินคา้อุตสาหกรรมของบริษทัชั้นนาํมากกวา่ 10  ปี 

อดีตผูบ้ริหารระดบัสูงสุดท่ีรับผดิชอบฝ่ายขายโดยตรงในบริษทัต่างชาติในประเทศไทยหลายแห่ง 

                  มีทีมงานและเป็นท่ีปรึกษาทางดา้นการขายมาเป็นเวลานาน 

  
The course fee is Baht 3,500 per person (not included VAT.) 
 
For reservation and further details including for other in-house program, 

Please click: Booking Form and fill in the form sending by email to pasconscompany1@gmail.com  

or call Khun Piyawan Tel. 02 9177147, 089 7676 270 

For special program Click: Effective Manager Program 

Other program Click: Seminar Program  

Pascons Co.,Ltd. 

www.pascons.com           

 

 

http://www.pascons.com/images/1108440645/Training%20Booking%20Form%20Eng_.pdf
http://www.pascons.com/index.php?lay=show&ac=article&Id=539010382&Ntype=6
http://www.pascons.com/index.php?lay=show&ac=article&Id=91526%20
http://www.pascons.com/

